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flex preis deals

Durch dynamisches Floor Pricing wird das Media Impact

Inventar zu granularen Floor Preisen auf sl groui 00 Eure vvarrdip oy
. ne ’ e 1,20 Euro
Platzierungsebene angeboten. : —— e 2 AT e

o

FLOOR PREIS DEAL:

« Deal-Ubergreifend und platzierungsunabhdngig Al bl 4 e ke e e
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FLEX PREIS DEALS:
- Floor Preis auf Platzierungsebene, basierend auf der e Peeimin et wRec iy S
. d uro e nll be o S
Nachfrage o mroprion-iy Floor o mopeetorie HE

N Ubertragung von OMP-Logik auf PMP

% Keine anfallenden SSP-Kosten wie im OMP

*  Mehr Budget fUr Mediaeinkauf

FLOOR PREIS DEALFURMREC FLEX PREIS DEAL FUR MREC
. entfahig 1,00 € 0,50 - 1,50 €
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wie profitiert der buyer?
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INVENTAR: Der Buyer erhdalt mehr Inventar zu einem kompetitiven Preispunkt (z.B. 0.80 Euro). Die weniger
ausgelasteten Platzierungen werden innerhallo des Deals zu einem geringeren Floor Price angeboten.

PERFORMANCE: Eine Optimierung auf CPX findet automatisch statt. Die DSP bekommt die Moglichkeit,
Impressions auf differenzierten Floor Preisen einzukaufen und das entsprechend fUr performante KPIs zu nutzen.

PRIVATE AUCTION: Der Buyer erhalt alle Vorteile von einer Private Auction. Beratung, Optimierung,
Troubleshooting, SSP-Fees, Commitment-Relevanz und Working Media.

WORKING MEDIA: FUr den Buyer fallen in der Private Auction keine SSP-Fees an. Das Deal-Budget kann komplett
fUr den Mediaeinkauf verwendet werden.
In der Regel sind auch andere Tech Fees (z.B. DSP-Fees) via Private Auction fUr den Buyer niedriger.
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